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Smaspararguiden blaser livi gammal strid om distributdrsfonder

Smaspararguidens Patrick Siegbahn tar i ett nytt blogginlagg upp den gamla striden om de sa
kallade distributérsfonderna som finns pa fondforsakringsbolagens fondtorg. Dessa fonder
som inte ligger 6ppna pa de respektive fondtorgens plattformar distribueras av formedlare
som har dem i ndgot av ett "eget” utbud.

Exempel pad de har fonderna ar till exempel Max Matthiessens Navigerafonder, Séderberg &
Partners Proaktiv och Monyx Fonder.

Det sistnamnda bolaget ar det som fatt Smaspararguiden att reagera. Skalet ar att Monyx
fonder far hard kritik av Pensionsmyndigheten som dven beslutat att inte I3ta
Monyxfonderna finnas med pa det omgjorda fondtorget.

Beslutet att plocka bort Monyxfonderna fran fondtorget har lett till att East Capital, som
overtagit fonderna fran det danska bolaget New Cap holding som haft en “garage sale” av
sina tillgangar, inte far med sig drygt 18 miljarder kr som funnits pa det gamla fondtorget. De
kommer istallet att placeras i Sjunde AP-fondens Safa.

Men Smaspararguiden har reagerat pa att 13 miljarder i Monyxfonderna fortfarande
ditribueras aktivt pa fondforsakringsbolagens fondtorg och undrar varfér dessa fonder far
finnas kvar i de "kvalitetssakrade utbud” som fondforsakringsbolagen sager sig erbjuda.

Enligt den genomgang som man gjort ar det endast Brummer Life, AMF, Swedbank och
Nordea som valt att inte distribuera Monyxfonderna via sina plattformar. De bolagen har
gemensamt att de normalt inte betalar provisioner for distribution.

Smaspararguiden har dven stallt fragor om fondférsakringsbolagen tagit del av den kritik
som Pensionsmyndigheten kommit med dar det bland annat handlat om dolda avgiftsuttag
och aggressiva forsaljningsmetoder.

Enkdten har givit fa svar hittills men inget bolag har meddelat att man kommer att vidta
nagra omedelbara atgarder med anledning av Pensionsmyndighetens beslut. Ett argument
for att vanta ar att man vill se hur East Capital valjer att hantera det 6vertagna utbudet.

Pensionsnyheterna: Bolagen skot sig sjalva i foten nar de slopade skalavgifterna

Det ar inte alls forvanande att fondforsakringsbolag och fondplattformar valjer att ha kvar de
kritiserade distributorsfonderna. De ar ju, som landet numera ligger, en viktig, for att inte
saga en avgorande intdkt for bade distributorer och plattformarna.

De har hogt prissatta fonderna, med avgifter i intervallen 1,5 — 2 procent, ger en kickback pa
0,4 - 0,5 procent till plattformarna och gér det méjligt for saval féormedlare som fondtorg att
Overleva.



Trenden mot lagre avgifter och en kraftig 6kning av indexfonder i kundernas portféljer gor ju
att intjdningen minskar. Indexfonderna ger ju ingen nagon kickback alls. Eftersom snart sagt
alla forsakringsbolag slopat sina skalavgifter har man da ingen intjaning alls kvar om
kunderna valjer att placera sitt kapital i den typen av fonder.

Om man hade haft kvar sina avgifter pa forsakringsskalen sa hade affaren kunnat ga ihop
anda. Men kollektivavtalsparterna har i sina upphandlingar, 1as ITP, Avtalspension SAF-LO, i
praktiken stallt krav pa att forsakringsskalet inte far kosta nagot. Finansieringen for
distribution och administration ska istallet i sin helhet komma fran fondkapitalet.

Har ar det okomplicerat pa kollektivavtalsmarknaden eftersom det ar en ren oligopol- eller
monopolmarknad. Har finns ju inga distributorer som ska tjdna pengar pa att reckommendera
olika fonder. Och de inaktiva kunderna hamnar i de vdaxande forvalsfonderna, typ AMF eller
Alecta Optimal.

Problemet uppstar nar avgiftsstrukturen fran de kollektivavtalade affarerna smittar de icke-
kollektivavtalade delarna av marknaden och tiotaggarmarknaden, som pa ITP-omradet ar en
mojlighet som ges av ITP-avtalet.

Om nu avgiftspressen fortsatter och kunder och upphandlade foretag i vaxande utstrackning
lagger fokus pa laga avgifter, kommer det att bli svart att fa betalt for radgivning och
distribution. Det ar en viktig anledning till att det fortfarande finns dyra distributérsfonder
som sallan efterfragas direkt av kunderna men som ofta ar en viktig del i de portfoljer som
radgivarna rekommenderar.

| den nuvarande situationen kommer det att bli svart for fondforsakringsbolagen att
aterinfora skalkostnaderna. Det vore dock rimligt eftersom skalet faktiskt innehaller nagot —
men man ger bort det. Det blir lite som i tidningsbranschen som bdrjade distribuera sina
nyheter gratis pa webben och forst senare larde sig att den finansiering som kom via
bannerannonseringen pa intet satt tackte produktionskostnaden. En dollar i printannnonser
kom att ersattas av en cent i bannerannonser, som man uttryckte saken i U.S.A.

Trost for tigerhjartan ar att rorligheten i bestanden ar 1ag och att man fortfarande har stora
stockar kvar av fonder och forsakringar som fortfarande genererar bra intakter. Till det
kommer att inflédena 6kar genom att parterna 6kar premieuttagen och lI6nevaxlingen ger
bra pengar, dven om det framst ar héginkomsttagare som drar nytta av dem.

Men flyttmarknad i kombination med pressade fondavgifter kommer att gora det allt svarare
att finansiera radgivning direkt ur fonderna. Nan maste hitta pa ett satt att fa kunderna att
vilja betala for radgivning, om foreteelsen ska 6verleva pa sikt.

For kunderna ar prispressen valkommen och kommer for de allra flesta att innebdra hogre
pensioner. Risken ar bara att man héller ut barnet med badvattnet i och med att de kan ga
miste om viktig forsakringsradgivning till exempel hjalp med uttagsplaner och
riskforsakringar. Detta om de inte hittar nagon radgivare som ar villig att jobba med de
fragorna — utan villkoret att skinna kunderna via fondavgifterna.



Allt hade varit lattare om férsakringsbolag och radgivare dgnat mer energi at detta, snarare
an att fokusera pa att plocka ut sa mycket pengar som mojligt genom att distribuera alldeles
for dyra fonder.



